P N

[ITrmoven

do

\

01/13 | Fruhling 2013

Erscheint 4-mal jahrlich

Immovendo | Wohlen | Muri | Lenzburg | Mutschellen | Telefon 056 649 99 66 | www.immovendo.ch | info@immovendo.ch

UNSER NEUER

Deon Bowman - diesen Namen erhielt
ich am 13. August 1970, als ich in der
schonsten Stadt der Welt geboren wurde.
Sie liegt im stdlichen Afrika am Kap der gu-
ten Hoffnung — Cape Town. Heute bin ich
mit meiner Frau Simone und unseren bei-
den Buben Robin und Mio (12 und 5 Jahre)
in der Schweiz zuhause. In die Suche nach
einem idealen Bauplatz haben wir sehr viel
Zeit und Gefuhl gesteckt, bis wir schliesslich
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vor elf Jahren in Auenstein fin-
dig geworden sind. Heute ge-
niessen wir von unserem schénen
Haus aus die Aussicht: Zu unse-
ren Fissen fliesst die Aare, lassen
wir den Blick in die Ferne schwei-
fen, erblicken wir die wunderscho-
nen Schweizer Alpen.
Schon seit jeher lege ich grossen
Wert auf schénes Wohnen. Woh-
nen ist fur mich gleichbedeutend
mit Wohlfuhlen. Und nicht zu Un-
recht wird das Bedurfnis nach einer
Wohnung oder einem Haus — nebst
Nahrung und Kleidung - zu den
menschlichen Grundbedurfnissen ge-
rechnet. Deshalb ist Wohnen fur mich
der rdumliche Lebensmittelpunkt, eine
Art Heimat.

Ein offenes Ohr fiir Kundenanliegen
Als selbststandiger Immobilienmakler in
Muri bietet sich mir nun die Gelegenheit,
meine Passion zum Beruf zu machen. Mei-
ne kinftigen Kunden sollen in den Genuss
einer umfassenden Beratung beim Immo-
bilienkauf oder -verkauf kommen.

Bereits wahrend meiner Tatigkeit als Ge-
schaftsfihrer einer Autogarage in Wohlen
waren mir Kundenwdinsche ein grosses
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Anliegen. Auch in meiner neuen Tatigkeit
soll dies gelten. Zuhoren und nach kunden-
orientierten L&sungen suchen — das liegt in
meinem Naturell.

Ein Auge fiir Asthetik

Ich werde oft als Asthet bezeichnet. Das
mag stimmen, denn Harmonie, kultivierte
Gepflegtheit und Schoénheit schlagen sich
in meinem Lebensstil nieder. Wohl mit ein
Grund, dass ich ganz dem Tennis verfallen
bin. Ich Ube diese asthetische Sportart seit
meinem 8. Lebensjahr aus, trainierte zu
meinen besten Zeiten taglich und durfte
den 53. Rang der Schweizerrangliste be-
legen (far Insider N3, 53). Als Tennislehrer
mit eigener Tennisschule habe ich wéhrend
funf Jahren mein Wissen an Tennishungrige
erfolgreich weitergegeben, bis mich die
Automobilbranche wieder ins Boot zurlick-
holte. Da ich Verdnderungen mag, habe ich
mich aber nach 21 Jahren Automobilbran-
che entschieden, eine neue Herausforde-
rung anzunehmen.

Ich freue mich, meine reiche Erfahrung im
Umgang mit Menschen und deren Wiin-
schen und Beddrfnissen auch in der Immo-
bilienbranche einbringen zu kénnen — eine
interessante Zukunft steht bevor.



vom GRAUEN ENTCHEN

Eine Uber 100-jdhrige, renovationsbedurfti-
ge Liegenschaft an einer gut frequentierten
Hauptstrasse: Das ist sicher nicht die opti-
male Ausgangslage, um Verkaufsverhand-
lungen zu marktgerechten Preisen fuhren
zu kdénnen. Und wenn der Innenausbau
vom heutigen Standard weit entfernt ist,
ist es doppelt so schwierig.

So blieben denn die ersten Verkaufsversu-
che der Besitzer auch mit Unterstit-

zung eines Maklerbiros erfolglos. Dieses
erklarte die Liegenschaft schliesslich als un-
verkauflich — das heisst Landpreis abzuglich
Abbruchkosten. Die Besitzer waren natir-
lich frustriert — und fanden glucklicherwei-
se den Weg zu Max Fischer.

Mit Optimismus vorwarts
Es ist dem Optimismus von Max Fischer zu
verdanken, dass auch die Verkaufer wie-
der etwas Zuversicht fassten und den
Verkauf der Liegenschaft nochmals in
Angriff nehmen wollten — diesmal mit
der Unterstitzung und

dem Know-how von Immovendo. Ziel war
es, einen potentiellen Kaufer zu finden, der
bereit war, einen marktgerechten Preis zu
bezahlen. Nun lag ein zeitintensiver Weg
vor dem erfahrenen Immobilienmakler.
Zwar wurden die Kaufer schon knapp zwei
Monate nach Auftragserteilung gefunden,
der gel6ste Preis entsprach den urspringli-
chen Vorstellungen der ehemaligen Besit-
zer und die Kauferpartei war sogar bereit,
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Bernhard Lex aus Bach SZ

(vorher Dintikon): Di¢ BOVMW/\g wnd
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Agnes und Max Woll aus Zufikon:
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Marina und Marcel Koch aus Fahrwangen:
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<<DWS(IN5VL>>

Herbert Jung aus Dietikon und

Walter Berchtold aus Zufikon:

Noh langjdigem Suchen haben wir
donk [mamovenao ein idenles Anlageobjelt
in Boswil gefundon.
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die R&umung auf eigene Kosten durchzu-
fihren. Aber die Zeit der Entscheidungsfin-
dung gestaltete sich fur Kaufer und Makler
als sehr intensiv, denn den K&ufern war es
ein Anliegen, den inneren Einklang mit dem
Haus und seinem Vorbewohner zu finden.
Und zudem mussten die richtigen Partner
fur den geplanten grésseren Umbau gefun-
den werden. Dies benétigte eine besonders
geschickte und umsichtige Vorgehensweise
vom Makler.

Bauen
Wohnen

HISS

Vorhaben beinahe gescheitert

Und nochmals drohte das Vorhaben beina-
he zu scheitern: Im letzten Moment sprang
die Bank, die bereits ihre Finanzierung zu-
gesagt hatte, ab. Nun musste der erfahrene
Immobilienhandler nochmals helfend ein-
greifen und konnte dank seinem guten
Netzwerk eine andere Bank finden, die die
Finanzierung Ubernahm. Und endlich stand

SNSCHWAN

dem Termin beim Notar nichts mehr im
Weg. Obwohl mit der Beurkundung im
Marz 2012 das offizielle Mandat fur Max
Fischer endete, konnte er — da die Liegen-
schaft ja an einer Durchgangsstrasse liegt
— die rege Abbruch- und Umbautatigkeit
aus der Ferne verfolgen. Und nicht ohne
Genugtuung stellt er fest: «Aus dem einst
als unverkauflich deklarierten grauen
Entchen hat sich ein weisser Schwan
entwickelt.»

|

Immovendo ist auch dieses Jahr wieder an der
«Bauen + Wohnen» anzutreffen —
an einem neuem Standort! Besuchen Sie uns vom

11. bis 14. April 2013

an der Frihlingsmesse fir Bauen, Wohnen + Garten,
im Tagi Wettingen. Sie finden uns neu in der
Halle 5, Stand 540. Lassen Sie sich liberraschen!

Wir /4&.&\ S 5!/1/1/[ e Besuck!
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MM ovendo — |lhre Immobilien-Partner

Immovendo WOHLEN
Zentralstrasse 52
5610 Wohlen

Telefon 056 649 99 66
Fax 056 649 99 69

info@mmovendo.ch
www.immovendo.ch Anton Albisser, Immobilien- Erkan Celik, Immobilien- Rudolf Hunziker, Immobilien-
makler, 079 607 16 34 makler, 076 414 06 74 makler, 076 317 83 95
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Erika Mahrer, Immobilien- Walter Seiler, Immobilien- Francesco Veneziano,
maklerin, 079 630 19 57 makler, 079 664 61 82 Backoffice, 056 649 99 66

Immovendo MURI
Seetalstrasse 5
5630 Muri

Telefon 056 675 88 44

Fax 056 675 88 45 ‘g‘

info@mmovendo.ch " Nl

www.immovendo.ch Deon Bowman, Immobilien- Luzia Fankhauser, Inmobilien-
makler, 079 586 11 11 maklerin, 079 473 19 88

Immovendo LENZBURG
Othmarsingerstrasse 6
5600 Lenzburg

Telefon 062 891 50 90
Fax 062 891 50 22

info@immovendo.ch
www.immovendo.ch Max Fischer, Immobilien- Jorg Liischer, Immobilien-
makler, 076 434 99 50 makler, 079 434 21 16

Immovendo MUTSCHELLEN i
Bremgarterstrasse 11 @;\“'
8967 Widen \ '

Telefon 056 631 31 81
Fax 056 47075 62

info@immovendo.ch
www.immovendo.ch Rosmarie Zeier, Immobilien-
maklerin, 079 750 22 17
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